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INFORMACIÓN FINANCIERA EJERCICIO 2025 
GIGAS HOSTING, S.A. 

8 de abril de 2026 

 

En cumplimiento con lo dispuesto en el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso 
de mercado y en el artículo 227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores 
y de los Servicios de Inversión, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 del 
Segmento BME Growth de BME MTF Equity (en adelante “BME Growth”) sobre información a 
suministrar por empresas incorporadas a negociación en el segmento BME Growth de BME MTF 
Equity, por la presente se comunica al mercado la siguiente información relevante de GIGAS 
HOSTING, S.A. y sus sociedades dependientes (en adelante “GIGAS”, “Grupo GIGAS”, el 
“Grupo”, la “Compañía” o la “Sociedad”) relativa a los resultados financieros consolidados 
anuales completos para el ejercicio 2025. 

La información contenida en la presente Otra Información Relevante ha sido elaborada por la 
Sociedad como los resultados consolidados de GIGAS HOSTING, S.A. y sus empresas 
dependientes, correspondientes al cierre del año 2025, a partir de la información contable y 
financiera de que dispone la Compañía. Dichos resultados han sido objeto de auditoría financiera 
de cuentas anuales por parte de Ernst & Young, S.L., auditor de la compañía, y debidamente 
formulados por el Consejo de Administración de GIGAS en su reunión del 24 de marzo de 2026, 
con el voto favorable de todos sus miembros. 
 
Se adjuntan, por tanto, a esta Otra Información Relevante, en cumplimiento con lo dispuesto en 
la Circular 3/2020, los siguientes documentos: 
 

• Resumen de información relevante del ejercicio 2025. 
• Informe de auditoría y cuentas anuales consolidadas de Gigas Hosting, S.A. y 

sociedades dependientes, correspondientes al periodo cerrado el 31 de diciembre de 
2025 e informe de gestión consolidado. 

• Estado de Información no Financiera de Gigas Hosting S.A. y sociedades 
dependientes, correspondientes al periodo cerrado el 31 de diciembre de 2025, 
auditado. 

• Informe de auditoría y cuentas anuales individuales de Gigas Hosting, S.A., 
correspondientes al periodo cerrado el 31 de diciembre de 2025 e informe de gestión. 

 
La Compañía ha programado una presentación de resultados a través de un webinar donde su 
Consejero Delegado y su Director Financiero explicarán los detalles de las cifras aquí 
presentadas.  
 
Estará abierta a todos aquellos inversores, analistas y personas interesadas, que podrán seguir 
dicha presentación online y realizar las preguntas que consideren oportunas: 
 

 
 

  

WEBINAR PRESENTACIÓN RESULTADOS 2025 

FECHA Y HORA: Lunes, 13 de abril de 2026, 10:30am 

ENLACE PARA INSCRIPCIÓN: Hacer clic aquí  

https://attendee.gotowebinar.com/register/5203213832825261150
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RESUMEN DE INFORMACIÓN RELEVANTE  
 

I. Contexto estratégico: 

El ejercicio 2025 ha representado un punto de inflexión fundamental en la trayectoria de Grupo 
Gigas. Lejos de ser un año de simple continuidad operativa, se ha consolidado como una etapa 
de profunda metamorfosis estratégica y operacional. Bajo el liderazgo de Víctor Guerrero 
(CEO) y un Comité Ejecutivo renovado con directivos de primer nivel, la Dirección ha inyectado 
un mayor dinamismo comercial para potenciar el crecimiento y capitalizar nuestra incuestionable 
excelencia técnica. 

Nuestra estrategia se asienta sobre tres pilares de crecimiento donde la soberanía y el 
cumplimiento actúan como aceleradores: 

• El potencial del mercado Cloud: El mercado mantiene una sólida proyección 
(CAGR 20,4% hasta 2030), con España creciendo al 15-19% impulsado por la 
modernización y residencia de datos. Identificamos una clara oportunidad en la 
brecha digital de las PYMES españolas, cuya tasa de adopción (27,2%) frente a 
la media europea (38,9%) representa un enorme potencial de crecimiento orgánico. 

• La "Tormenta Perfecta" en Ciberseguridad: El endurecimiento regulatorio (NIS2, 
DORA, ENS) convierte la seguridad en una inversión obligatoria. Dado que el 60% 
de las PYMES carece de una estrategia definida, Gigas responde empaquetando 
"tranquilidad como servicio" para transformar un gasto complejo en un ingreso 
recurrente de alto margen. 

• La democratización de la IA Soberana: La Inteligencia Artificial ha pasado de ser 
una promesa a una necesidad competitiva imperiosa (crecimiento proyectado del 
35,9% anual). Nuestra propuesta "Gigas Next IA" resuelve el dilema de la pérdida 
de soberanía sobre los datos corporativos, permitiendo el acceso a modelos de 
vanguardia en un entorno de absoluta confianza. 

La entrega de soluciones de valor requiere una conectividad crítica y segura. Nuestras 
capacidades de telecomunicaciones nos permiten garantizar la calidad y resiliencia de nuestra 
propuesta integral al segmento B2B. 

Hemos pasado de la fase de validación a la comercialización de cuatro líneas de producto 
estratégicas: 

• Ciberseguridad Gestionada (g-Cyberprotect): Con un portfolio completo de EDR 
(Endpoint Detection and Response) y SOC (Security Operations Center) lanzado 
para liderar la generación de ingresos recurrentes. 

• Continuidad de Negocio (DRaaS): Ampliación de las soluciones de Backup hacia 
el Disaster Recovery hibrido desarrollado con Google, garantizando que el negocio 
de nuestros clientes no se detenga. 

• Nube Soberana: Nuestra mayor ventaja competitiva frente a los hiperescalares 
globales. Ofrecemos el control local y las certificaciones (ENS Nivel Alto) 
indispensables para clientes de alto valor. 

• IA Soberana (ggIA-Biblion): Utilizando nuestra infraestructura como base, nos 
posicionamos como el socio de confianza para implementar IA sin comprometer la 
privacidad o el control del dato. 

Para maximizar la visibilidad en el mercado, hemos rediseñado nuestra arquitectura estructura 
de marcas, en una "House of Brands" digital: 

• Gigas: Soluciones Cloud, Ciberseguridad e IA. 



 
OTRA INFORMACIÓN RELEVANTE 

 
 

3 
 

• Oni: Especialista en Telecomunicaciones B2B. 

• Onmovil: Mayorista de servicios móviles. 

• T-Partner: Comunicaciones unificadas y colaboración. 

Este proceso se ha visto reforzado por el lanzamiento de la nueva web corporativa 
(grupogigas.com) para dar mejor visibilidad a la nueva estructura.  

Adicionalmente, se ha finalizado la reorganización del Comité Ejecutivo, asegurando la estructura 
organizativa que nos permita una ejecución disciplinada de nuestra hoja de ruta. 

 
 

II. Indicadores clave de rendimiento (KPI’s) 

A continuación se exponen los principales KPIs del negocio en el año 2025, el cual hemos 
cerrado cumpliendo el guidance proporcionado al mercado a mediados de año tanto en Ingresos 
como en Ebitda, generando asimismo 6,8m€ de Flujo de Caja Libre y reduciendo nuestro nivel 
de apalancamiento. 

 

Indicador Financiero 2025 2024 Variación / Observación 

Ingresos Netos Totales 75,6 M€ 77,1 M€ Cumplimiento de guidance (73-78M€) 
Ingresos Recurrentes 72,5 M€ 72,5 M€ Estabilidad en el negocio core en un año de transición 

EBITDA Ajustado 16,0 M€ 18,1 M€ Cumplimiento de guidance (15-19M€) 
Margen EBITDA % 21,2% 23,5% Impacto de one-offs y transición estratégica 

Resultado Neto -10,64 M€ 0,75 M€ 
Impactado por saneamientos del Balance y one -offs no 
recurrentes 

CAPEX Total 8,6 M€ 9,8 M€ Inversión optimizada (11,4% sobre ingresos) 
CAPEX Crecimiento 7,3 M€ 8,4 M€ Foco en Roadmap (IA, Cloud Soberano y Ciber) 

CAPEX Mantenimiento 1,3 M€ 1,4 M€ Eficiencia operativa y estabilidad de infraestructura 

Flujo de Caja Operativo (OCF) 19,7 M€ 14,1 M€ 
40% incremento de OCF. Definición de la gestión del 
circulante como un foco más de la gestión de la compañía  

Flujo de Caja Libre (FCF) 6,8 M€ (3,6) M€ Inflexión histórica en generación de caja propia 

Caja y Equivalentes 22,1 M€ 18,9 M€ Incremento del 17% anual en liquidez 

Deuda Financiera Neta 32,9 M€ 42,8 M€ Reducción neta de 9,9M€ en el ejercicio 
Ratio NFD / EBITDA 2,05x 2,37x Sólida mejora del perfil de apalancamiento 
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III. Análisis de resultados operativos (Ingresos y Ebitda) 

 

 

 

 

El ejercicio 2025 se consolida como el año de transformación estratégica y operativa de Grupo 
Gigas. Bajo una nueva dirección, el Grupo ha logrado consolidar su base de ingresos recurrentes 
y la generación de caja, sentando las bases para una nueva fase de crecimiento escalable. 

• Ingresos: A pesar de los retos del entorno, Gigas ha mantenido la solidez de sus 
ingresos recurrentes, situándose en 72,5M€, igualando la cifra del año anterior. Los 
ingresos totales alcanzaron los 75,6 M€; la ligera variación respecto a 2024 se explica 
exclusivamente por la reducción prevista en los ingresos no recurrentes (servicios one-
off), que pasaron de 4,6M€ a 3,1M€. En cuanto al mix regional de ingresos, Iberia sigue 
siendo el motor de crecimiento, con un mix liderado por Portugal (51,5%) y España 
(37,4%), seguidos de Latam (9,0%) e Irlanda (2,1%) 

• EBITDA: El EBITDA Ajustado se ha situado en 16M€ (excluyendo costes de M&A e 
indemnizaciones por salidas de personal, por un importe de 2,5m€). El descenso de 
2,1M€ respecto al ejercicio anterior se debe íntegramente al impacto de los ingresos one-
off anteriormente mencionados y a costes extraordinarios derivados del proceso de 
reestructuración y optimización del grupo. 

• Resiliencia y crecimiento orgánico en Telco: El negocio de 
Telecomunicaciones ha demostrado una importante capacidad de resiliencia, 
elevando sus ingresos hasta los 44,92 M€). 

• Eficiencia de margen en el segmento Cloud: El negocio Cloud mantiene una 
alta rentabilidad con unos ingresos de 30,7M€, compensando la ligera 
contracción en volumen debido al impacto de one-offs. Es destacable la 
optimización en el coste de ventas de esta unidad, que se redujo a 8,89 M€ 
(desde los 9,68M€ de 2024), protegiendo la generación de valor del segmento. 

• Transformación de la estructura de costes: Uno de los hitos del ejercicio ha 
sido la reducción en los Gastos de Personal, que descendieron hasta los 13,3 
M€ (un ahorro neto de 1,3M€ respecto a 2024). Este ajuste refleja la ejecución 
disciplinada de la nueva Dirección para crear un modelo operativo mucho más 
eficiente y escalable de cara a 2026. 

 
 
 

2025 2024
Importes en €miles
Ingresos 75.599 77.069

Cloud 28.077 28.389 
Telco 44.922 44.080 
One offs 2.600 4.600 

Coste Directo (33.772) (31.955)
Cloud (8.886) (9.682)
Telco (24.886) (22.274)

Margen Directo 41.820 45.114 
 Margen Directo % 55,3% 58,5%

Costes de Personal (13.355) (14.655)
Costes Corporativos (12.442) (12.369)

EBITDA ajustado 16.023 18.090 
EBITDA ajustado Margen % 21,2% 23,4%
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IV. Resultado neto y saneamiento estratégico 

El resultado neto negativo de 10,6M€ refleja un ejercicio de saneamiento del balance destinado 
a optimizar la estructura operativa para el próximo ciclo de crecimiento. 

• Comparativa Like-for-Like: En términos de comparativa homogénea, el rendimiento del 
negocio subyacente se mantiene estable, ya que el resultado de 2024 estuvo 
condicionado positivamente por 6,9M€ de ingresos extraordinarios derivados de la 
recuperación de tasas e intereses del regulador portugués Anacom. 

• Impactos No Recurrentes: Asimismo, el ejercicio 2025 absorbe diversos impactos no 
recurrentes necesarios para la eficiencia futura, como el deterioro de ciertos activos no 
corrientes (2,6M€) y el incremento de provisiones por insolvencia (955k€). Estos 
impactos permiten iniciar el nuevo ciclo con una base contable saneada y alineada con 
la realidad operativa de las filiales. 

• Amortizaciones y Gastos Financieros: Las amortizaciones sumaron 15,5 M€, en línea 
con los 15,4M€ del año anterior. Los gastos financieros se redujeron significativamente 
hasta los 5,76M€ (vs 6,42M€ en 2024), consecuencia directa de la política de des 
apalancamiento, con 7,3M€ de deuda senior amortizados en el 2025. 
 

V. Generación de caja y liquidez 

El Grupo ha cerrado el ejercicio con una generación histórica en liquidez, alcanzando una 
posición de caja récord de 22,1M€. 

• Eficiencia operativa: Este desempeño excepcional se fundamenta en un incremento 
del 40% en la caja operativa, que escala hasta los 19,7M€ gracias a una gestión 
optimizada del circulante.  

• Inflexión en el FCF: El Grupo ha alcanzado un hito de eficiencia financiera al generar 
un Flujo de Caja Libre positivo de 6,8M€, revirtiendo el déficit de 3,6M€ negativos del 
ejercicio anterior.  

• Solidez financiera: la posición de tesorería se ha fortalecido un 17% hasta los 22,1 M€ 
(+3,2M€ respecto al cierre del 2024) demostrando una capacidad de autofinanciación 
inequívoca para liderar la evolución del negocio sin comprometer la estabilidad del 
balance. 
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VI. Solidez del Balance y estructura de deuda 

 

 
 

• Reducción del endeudamiento global: La deuda bancaria total (combinando corto y 
largo plazo) se ha reducido hasta los 55M€. Esta gestión, sumada a la fuerte posición de 
tesorería, sitúa la Deuda Financiera Neta en 32,9 M€, lo que representa una mejora 
significativa del ratio de apalancamiento hasta las 2,05 veces EBITDA (frente a las 2,37 
veces de 2024). 

• Respaldo patrimonial: El Grupo mantiene una estructura de capital sólida con un 
Patrimonio Neto de 32,1 M€, proporcionando la solvencia y el respaldo financiero 
necesarios para el despliegue de las nuevas líneas de negocio de alto valor. 

• Durante el ejercicio se ha procedido a la emisión de nuevos bonos convertibles por 
un importe de 7,5M€, suscritos íntegramente por fondos gestionados por la sociedad 
gestora que gestiona el principal accionista de la Sociedad. Esta operación, reflejada en 
el flujo de financiación del periodo, subraya el firme compromiso y respaldo del grupo 
del principal accionista con el plan de transformación estratégica liderado por la 
Dirección. 

• Saneamiento de activos y normalización: Se ha ejecutado una normalización 
estratégica del balance mediante el deterioro de activos no corrientes (2,6M€) y ajustes 
en deterioros de cartera (955k€). Estos impactos, de carácter no recurrente, permiten 
iniciar el nuevo ciclo con una base contable saneada y alineada con la realidad operativa 
de las filiales. 
 

31.12.2025 31.12.2024 31.12.2025 31.12.2024

120.277 130.946 32.116 38.935

80.716 86.017 32.755 39.982
915 1.042 251 233

3.484 3.506 58.492 54.326
2.121 1.619 -673 -702
5.107 5.040 47 17

14.471 18.482 -720 -720
54.618 56.329 -195 -376
23.060 24.967 -14.323 -15.046

200 242 -10.642 753
21.599 23.262 -155 796

1.260 1.463 -308 -532
9.584 12.969 -331 -515

433 67
6.483 6.925 84.287 90.251

41.721 40.948 5.770 6.714
6119,746 -

397 741 42.005 48.877
13.497 17.207 7.492 10.123
11.709 13.707 15.571 15.755

1.788 3.500 395 641
112 110 3.580 4.421

3.454 1.919 3.353 3.720
12 22

2.103 2.015 45.594 42.707
22.145 18.934

1.282 1.564
161.998 171.893 - 3.009

12.998 9.651
- 3.241

4.019 4.416
1.400 1.468

21.979 15.449
20.217 13.712

895 1.001
867 737

1.664 1.613
2.252 2.296

161.998 171.893

     Anticipos de clientes y personal
Otras deudas con Administraciones Públicas 
Periodificaciones a corto plazo 

 TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 

Deudas por operaciones de crecimiento inorgánico a corto 
Acreedores por arrendamientos a corto plazo
Otros pasivos a corto plazo
Acreedores comerciales y otras cuentas a pagar 
     Proveedores y acreedores comerciales
     Proveedores de inmovilizado

Pasivos por impuesto diferido 
Periodificaciones a largo plazo 

 PASIVO CORRIENTE 

Provisiones a corto plazo 
Obligaciones y bonos convertibles a corto plazo
Deudas con entidades de crédito a corto plazo

Provisiones a largo plazo 
Obligaciones y bonos convertibles a largo plazo
Deudas con entidades de crédito a largo plazo
Acreedores por arrendamientos a largo plazo
Otros pasivos a largo plazo
Pasivos por derivados financieros

Resultados negativos de ejercicios anteriores 
Resultado del ejercicio atribuible a la Sociedad Dominante 
Otros instrumentos de patrimonio neto 
DIFERENCIAS DE CONVERSIÓN 
AJUSTES POR CAMBIOS DE VALOR

PASIVO NO CORRIENTE 

Capital 
Prima de emisión 
Reservas 
     Reserva legal
     Otras reservas
Acciones propias 

Periodificaciones a corto plazo (activo)
Efectivo y otros activos líquidos equivalentes 

TOTAL ACTIVO 

PATRIMONIO NETO Y PASIVO 

PATRIMONIO NETO 

FONDOS PROPIOS 

Deudores comerciales y otras cuentas a cobrar 
     Clientes por ventas y prestaciones de 
     Deudores varios y personal 
Activos por impuestos corrientes
Otros créditos con Administraciones Públicas 
Inversiones financieras a corto plazo 

     Inmovilizado en curso
Derechos de uso
Inversiones financieras a largo plazo 
Activos por impuesto diferido 

ACTIVO CORRIENTE 

Existencias 

     Otros activos intangibles
     Relaciones con clientes
     Fondo de comercio
Inmovilizado material 
     Terrenos y construcciones
     Instalaciones técnicas y otros

ACTIVO 

ACTIVO NO CORRIENTE 

Inmovilizado intangible 
     Desarrollo
     Patencias, licencias y marcas
     Aplicaciones informáticas
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VII. Inversión optimizada (CAPEX) 

La inversión en CAPEX se ha optimizado hasta los 8,6M€ (11,4% sobre ingresos), mejorando 
el ratio del 12,7% del ejercicio anterior. 

• Mantenimiento: Se mantiene un nivel estable de 1,3M€ para asegurar la eficiencia 
operativa y estabilidad de la infraestructura. 

• Crecimiento: Se focalizan 7,3M€ en el roadmap tecnológico: ampliación de capacidad 
Cloud (2,4M€), actualización tecnológica Telco (2,6M€), proyectos de I+D (1,3M€) e 
instalaciones a clientes (0,8M€). Este enfoque prioriza el desarrollo de producto propio, 
reduciendo deliberadamente el esfuerzo en captación de bajo margen para centrar 
recursos en las líneas de alto valor que impulsarán el negocio en 2026. 
 
 

VIII. Cumplimiento de objetivos 2025 y perspectivas 2026 

El Grupo confirma con satisfacción el sólido cumplimiento de los rangos de guidance 
comunicados al mercado para el 2025. Los resultados definitivos de 75,6M€ en ingresos netos 
y 16,0M€ en EBITDA ajustado se sitúan dentro de los objetivos (73-78M€ y 15-19M€ 
respectivamente), validando la resiliencia del modelo operativo durante este año de transición. 

De cara al ejercicio 2026: 

• Estrategia y Guidance: En el 2026 seguiremos centrados en ejecutar nuestra hoja de 
ruta en el mercado cloud, con crecimientos interanuales esperados de +20% en nuestro 
negocio core. De forma agregada, esperamos cerrar con unos Ingresos entre 76M€ Y 
80M€ y un Ebitda Ajustado entre 16,5M€ y 17,5M€, representando hasta un 9% de 
incremento con relación al 2025. Dichas estimaciones han sido aprobadas por el Consejo 
de Administración celebrado el 24 de Marzo de 2026.   

• Foco: El esfuerzo se concentrará en la ejecución del pipeline de producto y la 
transformación comercial en el segmento cloud.  

• Visibilidad: El Grupo cuenta con la máxima visibilidad operativa gracias a su base de 
ingresos recurrentes de 72,5M€ (96% de la facturación). 

• Oportunidad: La confianza se apoya en la brecha digital de las PYMES y la necesidad 
de soberanía del dato, posicionando a Gigas como socio tecnológico preferente ante la 
inminente migración tecnológica masiva. Esperamos que nuestros clientes vean la 
introducción de la IA, como motor de la cada vez mayor adopción del cloud, y que esta 
sea soberana, vector diferencial de los servicios cloud ofrecidos por GIGAS, como un 
catalizador de crecimiento.  

• Entorno macroeconómico: A pesar de que mantenemos contratos de energía a largo 
plazo que revisamos periódicamente, lo cual nos protege en un contexto de incremento 
del precio de la energía como el actual, no podemos ser ajenos al actual contexto 
geopolítico, aún más si este se mantiene durante un largo periodo. Estamos trabajando 
para minimizar el impacto sobre nuestra estructura de costes en caso de que este 
escenario se vuelva más extremo y perdure en el tiempo. 
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En Alcobendas, Madrid, a 8 de abril de 2026, 

 

Víctor Guerrero Ferrer 
Consejero Delegado 
GIGAS HOSTING, S.A 
 
 
NOTA: Las cifras aquí presentadas son un extracto de las Cuentas Anuales Consolidadas auditadas 
correspondientes al periodo comprendido entre el 1 de enero de 2025 y el 31 de diciembre de 2025 de la 
Compañía, incluidas como ANEXO, y en caso de cualquier discrepancia prevalecerán dichas Cuentas 
Anuales Consolidadas.  
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	 La democratización de la IA Soberana: La Inteligencia Artificial ha pasado de ser una promesa a una necesidad competitiva imperiosa (crecimiento proyectado del 35,9% anual). Nuestra propuesta "Gigas Next IA" resuelve el dilema de la pérdida de sober...
	La entrega de soluciones de valor requiere una conectividad crítica y segura. Nuestras capacidades de telecomunicaciones nos permiten garantizar la calidad y resiliencia de nuestra propuesta integral al segmento B2B.
	Hemos pasado de la fase de validación a la comercialización de cuatro líneas de producto estratégicas:
	 Ciberseguridad Gestionada (g-Cyberprotect): Con un portfolio completo de EDR (Endpoint Detection and Response) y SOC (Security Operations Center) lanzado para liderar la generación de ingresos recurrentes.
	 Continuidad de Negocio (DRaaS): Ampliación de las soluciones de Backup hacia el Disaster Recovery hibrido desarrollado con Google, garantizando que el negocio de nuestros clientes no se detenga.
	 Nube Soberana: Nuestra mayor ventaja competitiva frente a los hiperescalares globales. Ofrecemos el control local y las certificaciones (ENS Nivel Alto) indispensables para clientes de alto valor.
	 IA Soberana (ggIA-Biblion): Utilizando nuestra infraestructura como base, nos posicionamos como el socio de confianza para implementar IA sin comprometer la privacidad o el control del dato.
	Para maximizar la visibilidad en el mercado, hemos rediseñado nuestra arquitectura estructura de marcas, en una "House of Brands" digital:
	 Gigas: Soluciones Cloud, Ciberseguridad e IA.
	 Oni: Especialista en Telecomunicaciones B2B.
	 Onmovil: Mayorista de servicios móviles.
	 T-Partner: Comunicaciones unificadas y colaboración.
	Este proceso se ha visto reforzado por el lanzamiento de la nueva web corporativa (grupogigas.com) para dar mejor visibilidad a la nueva estructura.
	Adicionalmente, se ha finalizado la reorganización del Comité Ejecutivo, asegurando la estructura organizativa que nos permita una ejecución disciplinada de nuestra hoja de ruta.
	II. Indicadores clave de rendimiento (KPI’s)
	A continuación se exponen los principales KPIs del negocio en el año 2025, el cual hemos cerrado cumpliendo el guidance proporcionado al mercado a mediados de año tanto en Ingresos como en Ebitda, generando asimismo 6,8m€ de Flujo de Caja Libre y redu...
	III. Análisis de resultados operativos (Ingresos y Ebitda)
	El ejercicio 2025 se consolida como el año de transformación estratégica y operativa de Grupo Gigas. Bajo una nueva dirección, el Grupo ha logrado consolidar su base de ingresos recurrentes y la generación de caja, sentando las bases para una nueva fa...
	 Ingresos: A pesar de los retos del entorno, Gigas ha mantenido la solidez de sus ingresos recurrentes, situándose en 72,5M€, igualando la cifra del año anterior. Los ingresos totales alcanzaron los 75,6 M€; la ligera variación respecto a 2024 se exp...
	 EBITDA: El EBITDA Ajustado se ha situado en 16M€ (excluyendo costes de M&A e indemnizaciones por salidas de personal, por un importe de 2,5m€). El descenso de 2,1M€ respecto al ejercicio anterior se debe íntegramente al impacto de los ingresos one-o...
	 Resiliencia y crecimiento orgánico en Telco: El negocio de Telecomunicaciones ha demostrado una importante capacidad de resiliencia, elevando sus ingresos hasta los 44,92 M€).
	 Eficiencia de margen en el segmento Cloud: El negocio Cloud mantiene una alta rentabilidad con unos ingresos de 30,7M€, compensando la ligera contracción en volumen debido al impacto de one-offs. Es destacable la optimización en el coste de ventas d...
	 Transformación de la estructura de costes: Uno de los hitos del ejercicio ha sido la reducción en los Gastos de Personal, que descendieron hasta los 13,3 M€ (un ahorro neto de 1,3M€ respecto a 2024). Este ajuste refleja la ejecución disciplinada de ...
	IV. Resultado neto y saneamiento estratégico
	El resultado neto negativo de 10,6M€ refleja un ejercicio de saneamiento del balance destinado a optimizar la estructura operativa para el próximo ciclo de crecimiento.
	 Comparativa Like-for-Like: En términos de comparativa homogénea, el rendimiento del negocio subyacente se mantiene estable, ya que el resultado de 2024 estuvo condicionado positivamente por 6,9M€ de ingresos extraordinarios derivados de la recuperac...
	 Impactos No Recurrentes: Asimismo, el ejercicio 2025 absorbe diversos impactos no recurrentes necesarios para la eficiencia futura, como el deterioro de ciertos activos no corrientes (2,6M€) y el incremento de provisiones por insolvencia (955k€). Es...
	 Amortizaciones y Gastos Financieros: Las amortizaciones sumaron 15,5 M€, en línea con los 15,4M€ del año anterior. Los gastos financieros se redujeron significativamente hasta los 5,76M€ (vs 6,42M€ en 2024), consecuencia directa de la política de de...
	V. Generación de caja y liquidez
	El Grupo ha cerrado el ejercicio con una generación histórica en liquidez, alcanzando una posición de caja récord de 22,1M€.
	 Eficiencia operativa: Este desempeño excepcional se fundamenta en un incremento del 40% en la caja operativa, que escala hasta los 19,7M€ gracias a una gestión optimizada del circulante.
	 Inflexión en el FCF: El Grupo ha alcanzado un hito de eficiencia financiera al generar un Flujo de Caja Libre positivo de 6,8M€, revirtiendo el déficit de 3,6M€ negativos del ejercicio anterior.
	 Solidez financiera: la posición de tesorería se ha fortalecido un 17% hasta los 22,1 M€ (+3,2M€ respecto al cierre del 2024) demostrando una capacidad de autofinanciación inequívoca para liderar la evolución del negocio sin comprometer la estabilida...
	VI. Solidez del Balance y estructura de deuda
	 Reducción del endeudamiento global: La deuda bancaria total (combinando corto y largo plazo) se ha reducido hasta los 55M€. Esta gestión, sumada a la fuerte posición de tesorería, sitúa la Deuda Financiera Neta en 32,9 M€, lo que representa una mejo...
	 Respaldo patrimonial: El Grupo mantiene una estructura de capital sólida con un Patrimonio Neto de 32,1 M€, proporcionando la solvencia y el respaldo financiero necesarios para el despliegue de las nuevas líneas de negocio de alto valor.
	 Durante el ejercicio se ha procedido a la emisión de nuevos bonos convertibles por un importe de 7,5M€, suscritos íntegramente por fondos gestionados por la sociedad gestora que gestiona el principal accionista de la Sociedad. Esta operación, reflej...
	 Saneamiento de activos y normalización: Se ha ejecutado una normalización estratégica del balance mediante el deterioro de activos no corrientes (2,6M€) y ajustes en deterioros de cartera (955k€). Estos impactos, de carácter no recurrente, permiten ...
	VII. Inversión optimizada (CAPEX)
	La inversión en CAPEX se ha optimizado hasta los 8,6M€ (11,4% sobre ingresos), mejorando el ratio del 12,7% del ejercicio anterior.
	 Mantenimiento: Se mantiene un nivel estable de 1,3M€ para asegurar la eficiencia operativa y estabilidad de la infraestructura.
	 Crecimiento: Se focalizan 7,3M€ en el roadmap tecnológico: ampliación de capacidad Cloud (2,4M€), actualización tecnológica Telco (2,6M€), proyectos de I+D (1,3M€) e instalaciones a clientes (0,8M€). Este enfoque prioriza el desarrollo de producto p...
	VIII. Cumplimiento de objetivos 2025 y perspectivas 2026
	El Grupo confirma con satisfacción el sólido cumplimiento de los rangos de guidance comunicados al mercado para el 2025. Los resultados definitivos de 75,6M€ en ingresos netos y 16,0M€ en EBITDA ajustado se sitúan dentro de los objetivos (73-78M€ y 15...
	De cara al ejercicio 2026:
	 Estrategia y Guidance: En el 2026 seguiremos centrados en ejecutar nuestra hoja de ruta en el mercado cloud, con crecimientos interanuales esperados de +20% en nuestro negocio core. De forma agregada, esperamos cerrar con unos Ingresos entre 76M€ Y ...
	 Foco: El esfuerzo se concentrará en la ejecución del pipeline de producto y la transformación comercial en el segmento cloud.
	 Visibilidad: El Grupo cuenta con la máxima visibilidad operativa gracias a su base de ingresos recurrentes de 72,5M€ (96% de la facturación).
	 Oportunidad: La confianza se apoya en la brecha digital de las PYMES y la necesidad de soberanía del dato, posicionando a Gigas como socio tecnológico preferente ante la inminente migración tecnológica masiva. Esperamos que nuestros clientes vean la...
	 Entorno macroeconómico: A pesar de que mantenemos contratos de energía a largo plazo que revisamos periódicamente, lo cual nos protege en un contexto de incremento del precio de la energía como el actual, no podemos ser ajenos al actual contexto geo...
	En Alcobendas, Madrid, a 8 de abril de 2026,
	Víctor Guerrero Ferrer
	Consejero Delegado
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